13. sz. Fejezet: A lud tudat

Bizonyéara el szoktal gondolkodni azon, hogy — amennyiben jelenleg is egy MLM vallalat
aktiv termékforgalmazdja vagy — miért nem sikeriilt még elérned a csatlakozasod idején
megalmodott céljaidat, és megvaldsitani az akkori vagyaidat?

Van egy TENY - meglehetdsen elszomoritd, de igaz statisztikai adat - miszerint az MLM
cégekhez csatlakozod valamennyi nd és férfi termékforgalmazéonak 95 %-a kiiszkodik,
kudarcot vall, és... nem varva meg az elsé évének a végét... feladja a frissen kezdett
vallalkozasat!

Itt van most egy masik TENY is: Mindezért NEM 6k hibaztathatok!

Veliik nincs semmi baj. Es bizonyara te is nagyon jol tudod, hogy magaval az MLM iparaggal
sincsen semmi baj. (K&szoni szépen, egyre jobban érzi magat ¢s toretlentil fejlodik!)

Mindazok, akik belevagnak, majd pedig, rovid idon beliil belebuknak ebbe a vallalkozasukba,
semelyikiik sem nevezhetdk hiilyének. Egyaltalan nem mondhaté el roluk, hogy
akaratgyengék, fegyelmezetlenek és konnyen fel szoktdk adni azt, amire vallalkoznak.
Tobbnyire igen értelmes, a kemény munkétol nem elriado, sikert érdemld személyekrdl van itt
sz0.

A sikertelenségiiknek egyetlen OKA egyszertien az, hogy...

Eddig még nem tudtak, miként kell ezt jol csinalni.
(Mivel SENKI sem volt képes ezt nekik megmondani ...)

Ezt a vallalkozast lehet jol és rosszul is csinalni. Mindazok a személyek, akik a megfeleld
modon végzik ezt a tevékenységet, sikeresek. Azok pedig, akik nem a megfelelé dolgokat
csinaljak, sikertelenek.

Mit gondolsz, nem lenne mar itt az ideje véget vetni annak, hogy marketing informéciokkal
minimalis szinten sem rendelkezd, képzetlen személyek ,oktassak” a naluk még
képzetlenebbeket arra, miként lehet a XXI. szdzad elején masoknak kiilonféle termékeket és
szolgaltatasokat értékesiteni?

Akkor most ALLJUK MEG egy pillanatra! Van egy érzésem, hogy arra gondolsz, mindjart
felkonferalom majd magamat egy olyan - egyetlen és kivételes adottsagokkal rendelkezd -
MLM szakértéként, akinek a kisujjaban van a helyes modszer, és néhany tizezer forintért
cserébe szivesen eladom barkinek ezt a tudasomat, hogy 6 sikert sikerre halmozhasson az
MLM iizletében.

Még csak megkdzelitdleg sem errdl lenne most itt sz0.
Sajnos, még nem ismerem a legsikeresebb modjat a halozatépitésnek. De jonéhdny olyan

személyt ismerek, akik viszont mar, tobbféle mikodoképes sajat rendszerrel
biiszkélkedhetnek ezen a teriileten.
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Sajnos, nem érzem magamat profinak még ebben a szakmaban. De jonéhdny olyan személyt
ismerek, akik viszont mar kivald - nemzetkozi tekintélyt élvezd - mesterei ennek az
iparagnak.

Amit viszont tudok, az az, hogy ma mar — garantaltan - nem lehet ebben a szakméban sikert
elérni azokat az 5 - 10 évvel ezeldtti modszereket alkalmazva, amelyeknek a mostani
fels6vonalbeli vezetok tobbnyire a hajdani sikereiket - és pozicidjukat - koszonhetik...

Gyorsan valtozo idéket éliink. Ot évvel ezeldtt kinek fordult meg a fejében, hogy az internet
segitségével keressen maganak munkahelyet? Es ma mi a helyzet?

Elég, ha egy pillantast vetsz az Express 0jsdg hagyoményos formaban kiadott példanyainak
,vastagsagara” (oldalai szamanak csokkenésére), és lathatod a kiilonbséget. ..

Napjainkban az emberek - a leendd ligyfelek és munkatarsjeloltek egyarant - is egészen
masként viszonyulnak egy olyan halozatépitohoz, aki egy ,,csucstechnikan alapulo, a
boltokban nem kaphato termékrol” vagy egy "ujfajta iizleti lehetdoségrol” kivanja Oket
tdjékoztatni, mint tették azt 5 - 10 évvel ezelott.

Megnézheted hogy a hirdetésekre szakosodott internetes portdlokon milyen mennyiségii
online hirdetéssel talalkozhatsz!

Sikertilt viszont rataldlnom egy:

Emberkozpontu - iigyfélbarat - személyre szabott marketing modszerre, amely
az évezredes bolcsességek és a modern telekommunikacios csucstechnika
osszehangolt alkalmazasan alapszik.

Munkatarsaimmal jelenleg ennek a modszernek a gyakorlati felhasznalésa teriiletén gytjtjiik a
tapasztalatokat, alakitjuk ki a legmegfelelébb segédeszkozeinket és ériink el sikereket...

Az MLM-ben megfigyelhetd legujabb trendekrdl az alabbi cimen taldlhaté BLOG-ombol
tajékozodhatsz: http://mlmkisokos.blogspot.com

Korabban mar emlitettem, hogy egy MLM vallalt kivalasztasait megel6zOen nagyon is
ajanlott jol koriilnézni a piacon! (Héla az internetnek ez ma mar igen alaposan, gyorsan ¢és
hatékonyan elvégezhetd.)

Es az effajta tajékozodas alatt, nem csupan a termékvalaszték a jutalékrendszer (marketing
terv), a cégvezetés és egyéb ezekhez hasonld tényezdk megvizsgalasat értem.

A legfontosabb szempontként a szponzort, vagy még inkabb annak csapatat szeretném a
figyelmedbe ajanlani!

fme néhany ,,indoklasom” ennek igazolaséra:
Hiéaba kivalo a termék, amire ratalaltal, vagy tlinik nagyon eldnydsnek a jutalékrendszer, nem
ezeken fog elsdsorban mulni az MLM vallalkozéasod sikere. (Egyébként elmondhatom, hogy

az MLM cégek termékei - a sajat kategéridjukban - leggyakrabban valdban kivaloak, hiszen
,,bovlival” ebben a szakmaban hosszll tdvon nem lehet megélni...)
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Mit érnek mindezek az ,,elonyok”, ha az a személy, akinek az ajanlasaval csatlakozol az adott
MLM céghez, nem képes neked segiteni a sziikséges szakmai ismeretek elsajatitdsdban?
Vagyis sem 0, sem a ,felsGvonalat” alkot6 személyek jelenleg nem rendelkeznek egy
miikodoképes és hatékony marketingrendszerrel, amellyel napjainkban is eredményesen
lehet értékesiteni a megkedvelt termékeket?

Raadasul, ha az illet6 nem tud neked egy olyan kollektivahoz hozzaférést biztositani, melynek
tagjai kozott megtalalhatok a jelenleg bizonyitottan eredményt hoz6é marketing eszk6zok
alkalmazasanak a ,,szakért6i”, akkor meggondolando, hogy 6 jelenti-e szamodra az optimalis
megoldast?

Ma ugyanis csak azoknak van esé¢lye az MLM-ben jelentds sikereket elérni, akik a kiilonféle
legujabb infotechnologiai eszkdzokhoz értés mellett, az emberi viselkedéstudomany legtijabb
kutatasi eredményeinek gyakorlati alkalmazaséban szerzett tapasztalatokkal is rendelkeznek.

Az informécidhoz vald korlatlan hozzaférést biztositdé mai feltételek mellett, 1étsziikséglet egy
olyan informéciogyijté ¢és feldolgozd haldzathoz csatlakozni, melynek tagjai szakértd
figyelemmel pésztazzék az interneten megjelend friss tartalmat, és naprakész tajékoztatasban
részesitenek benniinket a vallalkozasunk sikerét befolyasolo legfontosabb jdonsagokrol.

"Manapsag nem az informacio jelenti a sziik keresztmetszetet,
hanem gondolkodasunk.
Pontosabban, hagyomanyos gondolkodasi rendszeriink
és eszkozeink hianyossagai."
Sandor Péter

Egyébként is az igazi biztonsagot szamunkra — a mostani gyorsan valtozo vilagunkban — a
megfeleld eldrejelzd, és tajékoztatd rendszerlink kiépitése jelenti. Egy jo szponzor ,,csapata”
mindezt biztosithatja szdmunkra, €s ilyen szempontbol is megfizethetetlen értéket és elonyt
jelenthet! A hagyomdnyos munkahelyi kollektivarol ez korant sem mondhato el...

Minél tobb személlyel vagy kapcsolatban, annal nagyobb biztonsdgban érezheted magad!

Természetesen az Gjonnan csatlakozo személy ,,értéke” is azonnal megnd, hiszen a haldzatba
belépését kovetden, mar 6 is rendelkezik azzal a joggal, hogy az érdekl6ddi szdmara lehetévé
tegye a hozzaférést, egy ilyen értékes kapcsolatrendszerrel rendelkezo kollektiva tagjaihoz.

Az eredményesen tevékenykedd MLM-ez6k nem csak a szakmai ismeretek elsajatitasat
konnyitik meg az 1j munkatarsaiknak, hanem egy sajatos, batorité kornyezetet is
biztositanak szamukra, ¢s megkonnyitik szamukra a sikergénjeik felfedezését, melyekre
alapozva jo eséllyel vaghatnak neki az ujfajta vallalkozasuk felépitéséhez.

Hiszen az MLM egyik elénye abban rejlik, hogy segit az embereknek olyan modon
jovedelmet szerezni, hogy ¢élvezzék is amit csinalnak, mivel az adottsagaikat itt jobban tudjak
kamatoztatni.

""Rajottem arra, hogy a Network Marketing / kozvetlen értékesités
valoban megvaltoztatja az emberek életét,
és atképezi 6ket olyan tettek megvalodsitasara,
amelyekre korabban nem tartottak magukat képesnek."

Paul Zane Pilzer
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Ennek az 6nmotivalo és lelkesitd kozosségi tényezdnek a szerepét nem szabad figyelmen
kiviil hagyni.

Remek megfogalmazast olvastam errdl a fogalomrdl Dr. Telkes Jézsef egyik blogjaban, amit
most idézek:

~Az ember kivancsisdg és tanuldsvagyat nemcsak a tyuk vagy tojas probléma
megoldasaban éli ki, hanem annak kideritésében is, hogy mért replilnek a ludak
szabalyos V alakban dél felé. Ra is jottek a tuddsok, hogy mikdzben a madar csapkod a
szarnyaval, hogy 6 maga el6bbre jusson a leveglben, csdkkenti a légellendllast a
kozvetlenll utdna kovetkezé madar szédmara. Igy V formuldban minden madéar meg tudja
konnyiteni a soron kovetkezé repliléset. Ezzel az egész sereg repllési tavolsaga 71 %-kal
nd, ahhoz képest, ha minden Iid egyedil repllne. Igy kellene legyen ez a mi
csapatainkkal is.

A ludtudat megmutatja nekiink, hogy ha osztozunk egy k6z6s célban és rendelkeziink
kézosségtudattal, kénnyebben és gyorsabban elérhetiink oda, ahova akarunk, egymas
huzoéereje altal.

Ha egy lud kirepll a V alakbdl, hamarosan visszatérni igyekszik, hiszen megtapasztalja,
hogy milyen faraszto és eredménytelen egyedil repulni.

Ha legalabb annyi esziink van, mint egy ludnak, akkor mi is formacioban maradva
haladunk, azokkal, akikkel utunk egy iranyba mutat.

Amikor a vezérlid elfarad, hatra repll, és egy masik veszi at a helyét eldl, akit tarsai
gagogassal biztatnak és 6sztdkélnek a sebességre.

Kifizetéd6, ha mindenki kiveszi a részét a nehéz munkabdl is, és fontos, hogy mi mit
"gagogunk" ilyenkor, hogy biztassuk tarsainkat.

Végezetil, ha egy lud megbetegszik, vagy leldvik és kiesik a sorbdl, akkor két lud vele
tart és védelmezi, mig nem képes visszatérni, vagy el nem pusztul, és akkor a két kisérd
egy masik formacidéban visszatér csoportjahoz.

Ha ludtudattal rendelkeziink, akkor ugyanigy kitartunk egymas mellett.”

Erre a ,,jelenségre” vonatkozd és szines képekkel abrazolt Osszedllitast lathatsz az alabbi
cimen: http://karriertipp.hu/OMI/vadludak-2.swf

Egy masik 0j trendre is szeretném most felhivni a figyelmedet.

Kordbban az MLM magyardzata sordn kozépkori mesterlegények életébdl vett példara
szoktam hivatkozni.

A torténet arrdl szolt, hogy a mesterlegények annak idején vallukra vették a tarisznyajukat, és
elmentek kiilfoldre szakmét tanulni. Bedlltak dolgozni egy szamukra szimpatikus szakma
mesteré¢hez, és mikdzben elsajatitottdk a valasztott mesterség minden csinjat-binjat, cserében
hasznot hajtottak a mesteriik szdmara.

Vagyis az MLM-ben is egy igen korrekt kapcsolat alakithato ki. Az () munkatars hozzajuthat
a szponzora kapcsolatrendszeréhez, tudasahoz, tapasztalatdhoz, és cserébe mindketten
részesiilnek a k6z6s munka hasznabol.
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Ma mar - az internetnek koszonhetéen - nincs sziikség arra, hogy elmenjen otthonrdl az
ember, a szakmai ismertetek igy is konnyen elsajatithatok!

Megvaltozott a helyzet viszont arra vonatkozoan, hogy ma mar nem minden esetben a
szponzori vonalban ,.feliil 1év6” személynek jar cserébe a betanitasért, illetve a ,lehetdség
felfedezésért” az 6t megilletd jutalék!

Ugyanis — a partnerprogramoknak koszonhetden — mod van arra, hogy az ,alul 1évé”
munkatars kapja meg az 1j lehetdség felfedezéséért jaro jutalékot, a ,,felette” 1évo szponzora
teljesitménye alapjan. Hat nem csodalatos? De, igen! EZ is az internet!

Egy konkrét példaként emlithetem, hogy a halozatunkban az egyik ,alattunk™ 1évo
munkatarsunk javaslatdra csatlakoztunk egy olyan partnerprogramhoz, amelyik eldnyos
feltételeket kindl hirdetések feladédsara, és hirdetések honlapon elhelyezésére. Vagyis az illetd
jovedelemre tesz szert a mi eredményes tevékenységiinknek koszonhetden.

Ugyanez természetesen elképzelhetd egy eldnyds honlap tarhely-, vagy web-konferencia
szolgéaltatas bérlése esetén is.

FIGYELEM: Ebben az esetben, egyaltalin NEM egyszerre tobb MLM halézat épitésérol
(vagyis: MLM ,,E6tvos bohockodasrol”) van szo! Mieldtt barki arra gondolna, hogy rohanjon
bepanaszolni azt a sajat MLM vallalata keresztvonaldban tevékenykedd termékforgalmazot,
akirdl megtudta, hogy — egyidejilleg - egy partnerprogramnak is tagja javaslom, hogy
alaposan tanulmanyozza a két rendszer kozotti alapvetd kiillonbségeket!

Az helyzet ugyanis az, hogy napjainkban mar — végre - megteremtddtek a feltételei Richard
Poe 1999-ben irt ,, Wave 4: Network Marketing in the 21st Century” ( 4. hullam - Network
Marketing a 21-dik szazadban) cimii konyvében leirtaknak:

wA jovoben a hdlozatépitok a virtudlis ,vilagiirben” a csapatokban repiilo madarakhoz
hasonloan szabadon fognak ropkodni. Kedviik szerint tarsulnak mdsokkal, és vilnak el
egymadstol, ha masfelé jobb lehetoségeket talalnak. Nem vdllatokba szervezddnek, hanem
virtudlis csoportosuldasokba — tobb kiilonbozé vdllalathoz koto szdlak fogjak oOket
informalisan és ideiglenesen Osszekotni, és egy cél dltal vezérelve, az erofeszitéseiket a
telekommunikdcio segitségével fogjak koordindlni.

Az egyszerre tobb partnerkapcsolat létesitésére lehetoséget teremtd kornyezetben, a virtudlis
csoportosulasoké lesz a fo szerep. A kiilonféle kifinomult elektronikus kereskedelmi
megoldasok segitségével, gyakorlatilag barkinek mddja lesz a kozvetlen értékesitésre a
honlapjan keres:tiil.

Kiilonbozo fajba tartozo, mds-mds érdeklodési korrel rendelkezd, hitvallasu és kulturdju
személyek fognak portydazni az interneten lehetoségek utin kutatva. A kiilonféle egymadst
dtfedd csoportok, alcsoportok és kis csoportosulasok tagjai, termékek és szolgaltatisok

elkapraztatoan széles valasztékat fogjak masoknak megvételre felkindlni.”

Tehat most mar "megalapozottan" szeretném a figyelmedbe ajanlani az aldbbi kedvenc
mondasomat:

»A honlapod a holnapod!”

5.oldal/ 6 © Copyright 2007, Minden jog fenntartva!


http://mlmsikertitkok.hu/online-mlm-2-0--pap-regisztracio.htm

A fentiekre vald tekintettel az MLM-es ,,szerszamos ladadat” mostantol kezdve, valoban
érdemes lesz, egy honlapokat és egyéb internetes eszkdzoket magaba foglald, InterNETwork
Marketingrendszerrel kiegésziteni, mivel egy ilyen rendszer hatékonysdga az MLM
tevékenységiink végzése soran, ma mar potolhatatlan.

""A rendszer olyan, mint egy jo szokas.
Nem kell ujra atgondolni minden részletet,
hogy mit, mikor és hogyan csinaljunk.
Automatikusan megy minden folyamat.
Innen ered a hatékonysaga."

Sokszor hallottuk mar, hogy az MLM, atlagemberek szamara az atlagon feliili életmindség
megteremtésnek egyik legjobb mddszere. Ezt tdmasztja ald Bob Burg — nemzetkozileg ismert

MLM tréner - megallapitasa is:

"Egy rendszer alkalmazasaval — elore kiszamithatéoan — megvalosithato,
hogy atlagemberek, atlagon feliili eredményt érjenek el.
Egy rendszer alkalmazasa nélkiil viszont, még a rendKkiviili képességekkel
rendelkez6 személyeknek is — elore kiszamithatoan — nehéz,
akar egy atlagos eredményt is elérniiik. "

Mieldtt ratérnénk az altalam kifejlesztett és alkalmazott rendszer ismertetésére, szeretném a
figyelmedbe ajanlani az alabbi idézetet:

""Ha sikeres akarsz lenni az MLM-ben,
akkor két témakorre érdemes osszpontositanod:

1.) Profiva kell valnod a szakmaban!

2.) Az idokihasznalasod maximalis hatékonysagat biztosito rendszert
kell megtanulnod jol alkalmazni!"

Tim Sales

Es most kovetkezzen a beigért utolsé fejezet...
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